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1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соотнесенных с установ-
ленными в образовательной программе индикаторами достижения компетенций  

 
По итогам освоения дисциплины обучающийся должен достичь следующих результатов обуче-

ния: 
 

Категория (группа) 
компетенций (при 
наличии ОПК) 

Формируемая компе-
тенция (с указанием 
кода) 

Код и наименование 
индикатора достиже-
ния компетенции 

Результаты обучения 
по дисциплине 

 Способен принимать 
обоснованные эконо-
мические решения в 
различных областях 
жизнедеятельности 
(УК-10); 

УК-10.1. Знать основы 
экономической культу-
ры и финансовой гра-
мотности 

Знать основы экономи-
ческой культуры и фи-
нансовой грамотности 

УК-10.2. Уметь прини-
мать обоснованные 
экономические реше-
ния в различных обла-
стях жизнедеятельно-
сти 

Уметь принимать 
обоснованные эконо-
мические решения в 
различных областях 
жизнедеятельности 

УК-10.3. Владеть 
навыками принятия 
обоснованных эконо-
мических решений в 
различных областях 
жизнедеятельности 

Владеть навыками 
принятия обоснован-
ных экономических 
решений в различных 
областях жизнедея-
тельности 

Командная работа и 
лидерство 

Способен осуществ-
лять социальное взаи-
модействие и реализо-
вывать свою роль в ко-
манде (УК-3); 

УК-3.1. Знать основы 
психологии личности, 
среды, группы, коллек-
тива; основы педагоги-
ки личности, среды, 
группы, коллектива; 
особенности социаль-
ного взаимодействия в 
коллективе, принципы 
командной работы 

Знать основы психоло-
гии личности, среды, 
группы, коллектива; 
основы педагогики 
личности, среды, груп-
пы, коллектива; осо-
бенности социального 
взаимодействия в кол-
лективе, принципы ко-
мандной работы 

УК-3.2. Уметь опери-
ровать понятиями пси-
хологии личности, сре-
ды, группы, коллекти-
ва; оперировать поня-
тиями педагогики лич-
ности, среды, группы, 
коллектива; опериро-
вать знаниями об осо-
бенностях социального 
взаимодействия в ко-
манде, принципах ко-
мандной работы 

Уметь оперировать по-
нятиями психологии 
личности, среды, груп-
пы, коллектива; опери-
ровать понятиями пе-
дагогики личности, 
среды, группы, коллек-
тива; оперировать зна-
ниями об особенностях 
социального взаимо-
действия в команде, 
принципах командной 
работы 

УК-3.3. Владеть навы- Владеть навыками со-
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ками социального вза-
имодействия и реали-
зации своей роли в ко-
манде 

циального взаимодей-
ствия и реализации 
своей роли в команде 

Разработка и реализа-
ция проектов 

Способен определять 
круг задач в рамках по-
ставленной цели и вы-
бирать оптимальные 
способы их решения, 
исходя из действующих 
правовых норм, имею-
щихся ресурсов и огра-
ничений (УК-2); 

УК-2.1. Знать принци-
пы целеполагания, по-
становки задач, спосо-
бы их решения; основы 
оценки имеющихся ре-
сурсов и ограничений; 
систему российского и 
международного права 

Знать основы оценки 
имеющихся ресурсов и 
ограничений 

УК-2.2. Уметь форму-
лировать цели и задачи, 
выбирать оптимальные 
способы их решения; 
учитывать имеющиеся 
ресурсы и ограничения 
для достижения по-
ставленных целей и 
задач; применять пра-
вовые нормы при ре-
шении поставленных 
целей и задач 

Уметь учитывать име-
ющиеся ресурсы и 
ограничения для до-
стижения поставлен-
ных целей и задач 

УК-2.3. Владеть навы-
ками постановки це-
лей, выбора оптималь-
ных способов решения 
поставленных целей и 
задач; оценки имею-
щихся ресурсов и огра-
ничений; применения 
правовых норм для 
решения поставленных 
целей и задач 

Владеть навыками 
оценки имеющихся ре-
сурсов и ограничений 
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2. Цель и место дисциплины в структуре образовательной программы 
 

Дисциплина «Экономика» относится к обязательной части. 
Дисциплина изучается на      1      курсе в        1,2         сессии. 
Цель изучения дисциплины: формирование знаний в области экономики, умений и навыков 

оценки имеющихся ресурсов и ограничений с учетом действующих правовых норм. 
 

 

3. Содержание рабочей программы (объем дисциплины, типы и виды учебных занятий, 
учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы обучающихся) 
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ФГБОУ ВО «УФИМСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ НАУКИ И ТЕХНОЛОГИЙ»  
БИРСКИЙ ФИЛИАЛ УУНиТ 

ИНЖЕНЕРНО-ТЕХНОЛОГИЧЕСКИЙ ФАКУЛЬТЕТ 

 

СОДЕРЖАНИЕ РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ 
 

дисциплины «Экономика»  на        1,2         сессию 
     заочная     
форма обучения 

                                    
                                                                                                                
 

Вид работы Объем дисциплины  
Общая трудоемкость дисциплины (ЗЕТ / часов) 2/72 
Учебных часов на контактную работу с преподавателем: 8.2 

лекций 4 
практических/ семинарских 4 
лабораторных 0 
контроль самостоятельной работы (КСР) 0 

других (групповая, индивидуальная консультация и иные виды 
учебной деятельности, предусматривающие работу обучающихся с 
преподавателем) ФКР 0.2 

Учебных часов на самостоятельную работу обучающихся (СРС)  60 
Учебных часов на подготовку к 
 зачету (Контроль) 3.8 

 
 
Форма контроля: 

                  Зачет 2 сессия 
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№ п/п Тема и содержание Форма изучения 
материалов: лек-
ции, практические 
занятия, семинар-
ские занятия, лабо-
раторные работы, 
самостоятельная 
работа и трудоем-
кость (в часах) 

Основная и допол-
нительная литерату-
ра, рекомендуемая 
студентам (номера из 
списка) 

Задания по самостоя-
тельной работе сту-
дентов 

Форма текущего 
контроля успеваемо-
сти (коллоквиумы, 
контрольные работы, 
компьютерные тесты 
и т.п.) 

Лек П Зч СР
С 

1 курс / 1 сессия        

1 Модуль 1. Введение в экономику 
 
 

     
 

  

1.1 Предмет и методы экономики 
 
Блага. Потребности, ресурсы. Экономиче-
ский выбор. Экономические отношения. 
Общество и экономика. Общественное 
производство. Фундаментальные проблемы 
экономики. Экономика, ее предмет и объ-
ект познания. Структура экономической 
науки. Функции и задачи экономики. Ме-
тоды познания экономики. 

1   4 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 1,2 

Решение задач, Кейс-
задания 

Тестирование, Пре-
зентация 

1.2 Экономические системы. Собственность 
как экономическая категория 
 
Понятие экономической системы. Теории 
экономических систем. Типы и модели 
экономических систем. Рыночная экономи-
ка свободной конкуренции (чистый капи-

1   4 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 1,3 

Решение задач, Кейс-
задания 

Тестирование 
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тализм). Традиционная экономическая си-
стема. Административно-командная систе-
ма. Смешанная экономика. Современная 
рыночная экономика (современный капи-
тализм). Собственность как основа эконо-
мической системы общества. Трактовка 
собственности в разных экономических 
школах. Типы и формы собственности, их 
эволюция и трансформация. Собственность 
и экономические интересы. Экономическая 
теория прав собственности. Теорема Коуза. 
Разгосударствление и приватизация соб-
ственности. 

2 Модуль 2. Микроэкономика 
 
 

     
 

  

2.1 Теория спроса и предложения 
 
Рыночный механизм и его основные эле-
менты. Индивидуальный спрос. Рыночный 
спрос: кривая спроса, закон спроса, факто-
ры, влияющие на изменение спроса. Ры-
ночное предложение: кривая предложения, 
закон предложения, факторы, влияющие на 
изменение предложения. Эффект дохода и 
эффект замещения. Эластичность спроса и 
предложения. Рыночное равновесие спроса 
и предложения. Равновесная цена. Нару-
шения рыночного равновесия цен. Регули-
рование цены: цена «пола» и цена «потол-
ка». 

1   8 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра № 2 

Решение задач, Кейс-
задания 

Тестирование, Пре-
зентация 

2.2 Издержки производства и доходы фирмы 
 

1   6 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 1,3 

Кейс-задания, Реше-
ние задач 

Тестирование 
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Фирма как основной элемент хозяйствен-
ной деятельности. Организационные фор-
мы предпринимательства. Индивидуальное 
предпринимательство. Альтернативные из-
держки. Издержки утраченных возможно-
стей. Явные и неявные издержки. Структу-
ра издержек фирмы: общие, средние и пре-
дельные издержки; прямые и косвенные 
издержки, постоянные, переменные, и ва-
ловые издержки; средние издержки. Из-
держки производства в краткосрочном и 
долгосрочном периоде. Эффект масштаба. 
Минимизация издержек. Понятие дохода и 
прибыли. Общий, средний и предельный 
доход. Экономическая и бухгалтерская 
прибыль. Рентабельность и пути ее повы-
шения. Банкротство предприятия. 

2.3 Деятельность фирмы в условиях совер-
шенной и несовершенной конкуренции 
 
Конкуренция: её сущность и роль в разви-
тии человеческого общества. Формы и ме-
тоды конкуренции. Фирма в условиях чи-
стой (совершенной) конкуренции. Макси-
мизация прибыли фирмы в условиях со-
вершенной конкуренции. Механизм моно-
полистической конкуренции. Цена и объем 
производства в условиях монополистиче-
ской конкуренции. Неценовая конкуренция. 
Олигополия как рыночная структура. Осо-
бенности рынка олигополий. Экономиче-
ская эффективность и общественная по-
лезность олигополии. Чистая монополия. 
Монопсония. Естественные монополии. 

   4 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 1,2 

Кейс-задания, Реше-
ние задач 

Тестирование, Пре-
зентация 
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Оценка монопольной власти. Ценовая дис-
криминация. Монополия и эффективность. 
Антимонопольное (антитрестовое) законо-
дательство и регулирование экономики. 
Проблемы и перспективы развития конку-
ренции в России на современном этапе. 

2.4 Факторы производства. Ценообразование 
на факторы производства 
 
Рынки факторов производства. Особенно-
сти ценообразования на факторы производ-
ства. Рынок земли и рентные отношения. 
Экономическая рента. Дифференциальная 
рента. Арендная плата. Цена земли. Рынок 
труда и заработная плата. Спрос и предло-
жение на рынке труда. Заработная плата: 
сущность и формы. Дифференциация ста-
вок заработной платы. Совершенствование 
оплаты труда. Рынок капитала и процент. 
Спрос и предложение на ссудный капитал. 
Дисконтирование. Ссудный процент. Пред-
принимательство. Прибыль как факторный 
доход. Источники экономической прибыли. 
Экономические риски. Теория «погони и 
бегства». Знания как экономический ре-
сурс. Рынок знаний. НТП. 

   6 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 2,3 

Решение задач, Кейс-
задания 

Презентация, Тести-
рование 

Итого по 1 курсу 1 сессии 4   32    

1 курс / 2 сессия        

1 Модуль 3. Макроэкономика 
 
 

     
 

  

1.1 Система национальных счетов и ее показа-
тели 

   3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 

Решение задач, Кейс-
задания 

Презентация, Тести-
рование 
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Национальная экономика как целое. Круго-
оборот доходов и продуктов. Система 
национальных счетов: понятие, основные 
принципы и методология. Структура си-
стемы национальных счетов. Валовой 
внутренний продукт (ВВП) и валовой 
национальный продукт (ВНП): состав и 
способы измерения. Основные макроэко-
номические показатели национальных сче-
тов: чистый национальный продукт (ЧНП), 
национальный доход (НД), личный доход 
(ЛД), располагаемый доход (РД). Индексы 
цен. Чистое экономическое благосостояние 
общества. Национальное богатство: струк-
тура и способы измерения. 

1,2,3 

1.2 Макроэкономическое равновесие и его ме-
ханизм 
 
Совокупный спрос и совокупное предло-
жение. Эффект храповика. Стабилизацион-
ная политика. Равновесие на товарном 
рынке. Модель равновесия Вальраса. Тео-
рия катастроф. Потребление и сбережение, 
их влияние на создание национального 
продукта. Инвестиции. Парадокс бережли-
вости. Государственные расходы и налоги. 
Эффект мультипликатора. Классическая и 
кейнсианская модель AD-AS. Модель IS-
LM Хикса-Хансена. Монетаристская мо-
дель равновесной динамики. 

   3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Кейс-задания, Реше-
ние задач 

Презентация, Тести-
рование 

1.3 Рынок ценных бумаг. Фондовая биржа 
 
Капитал в форме ценных бумаг. Виды цен-

   3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Кейс-задания, Реше-
ние задач 

Тестирование, Пре-
зентация 
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ных бумаг. Доходы на ценные бумаги. 
Структура рынка ценных бумаг. Фондовая 
биржа и механизм ее регулирования. Виды 
сделок на фондовых биржах. Биржевые 
индексы и котировки. Внебиржевой рынок. 

1.4 Денежно-кредитная система государства 
 
Денежная система и ее элементы. Сущ-
ность и функции денег. Виды денег. Элек-
тронные средства платежа. Спрос и пред-
ложение на деньги. Денежная масса и де-
нежный оборот. Денежные агрегаты. Тео-
рия денежного обращения. Неоклассиче-
ский синтез. Уравнение Фишера. Сущ-
ность, функции и формы кредита. Принци-
пы кредитования. Кредитная система госу-
дарства. Политика «дешевых» и «дорогих» 
денег. 

 1  3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Решение задач, Кейс-
задания 

Тестирование, Се-
минар 

1.5 Банковская система государства. Финансо-
вая система государства 
 
Банковская система государства и ее струк-
тура. Виды банковских систем. Централь-
ный банк и его функции. Основные функ-
ции и операции коммерческих банков. Фи-
нансово-кредитные институты. Финансо-
вая система и ее структура. Принципы по-
строения финансовой системы. 

 1  3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Презентация, Кейс-
задания 

Тестирование, Се-
минар 

1.6 Бюджетная система государства. Налоговая 
система государства. Фискальная политика 
государства 
 
Бюджетная система. Государственный 

 2  3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Решение задач, Кейс-
задания 

Семинар, Тестиро-
вание 
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бюджет, его функции и структура. Бюджет-
ный федерализм. Бюджетный дефицит и 
государственный долг. Проблема внешнего 
долга. Сущность налога. Виды и группы 
налогов. Федеральные, региональные и 
местные налоги. Принципы и формы нало-
гообложения. Функции налогов. Кривая 
Лаффера. Декларация о доходах. Фискаль-
ная (бюджетно-налоговая) политика госу-
дарства. Государство и совокупный спрос. 
Налоги и совокупное предложение. Авто-
матическая и дискреционная фискальная 
политика. 

1.7 Государственное регулирование экономики 
 
Экономическая политика государства. 
Необходимость государственного регули-
рования экономики. Экономические функ-
ции правительства. Формы и инструменты 
государственного регулирования экономи-
ки. Государственное предпринимательство. 
Кейнсианская и неоконсервативная модели 
государственного регулирования. Теория 
общественного выбора. Государственный 
сектор в рыночной экономике. Границы 
государственного регулирования экономи-
ки. 

   3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Решение задач, Кейс-
задания 

Тестирование, Пре-
зентация 

1.8 Доходы населения и социальная политика 
государства 
 
Формирование и распределение рыночных 
доходов. Номинальный и реальный доход. 
Проблема неравенства доходов. Кривая 
Лоренца и коэффициент Джини. Государ-

   3 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Решение задач, Кейс-
задания 

Тестирование, Пре-
зентация 
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ственная политика доходов. Доходы от те-
невой экономики. Цели, функции и ин-
струменты реализации социальной поли-
тики государства: Система социальной за-
щиты и социальных гарантий населения. 
Потребительская корзина прожиточного 
минимума и индекс потребительских цен. 

1.9 Международные экономические отноше-
ния 
 
Сущность, структура, тенденции развития 
мирового хозяйства. Мировой рынок. Фак-
торы развития международного разделения 
труда. Международная торговля, ее значе-
ние и формы. Теория абсолютного и срав-
нительного преимущества. Регулирование 
международной торговли. Свободная тор-
говля и политика таможенной защиты 
(протекционизма). Международная мигра-
ция капитала. Международные инвестиции 
и формы их движения. Международный 
рынок ссудных капиталов. Транснацио-
нальные корпорации. Международная ми-
грация рабочей силы. Государственное и 
межгосударственное регулирование меж-
дународной трудовой миграции. Междуна-
родная валютная система и этапы ее разви-
тия. Валютный курс и инструменты его ре-
гулирования. Валютный рынок. Платеж-
ный и торговый баланс страны. Междуна-
родная экономическая интеграция и инте-
грационные объединения. Теории между-
народной экономической интеграции. Ин-
теграционные группировки мира. 

   4 Осн. лит-ра №№ 1,2 
Доп. лит-ра №№ 
1,2,3 

Решение задач, Кейс-
задания 

Тестирование, Пре-
зентация 
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2 Зачет 
 
 

  1 4  
 

  

Итого по 1 курсу 2 сессии  4 1 32    

Итого по дисциплине 4 4 1 64    
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4. Фонд оценочных средств по дисциплине 
 

4.1. Перечень компетенций и индикаторов достижения компетенций с указанием соотнесен-
ных с ними запланированных результатов обучения по дисциплине. Описание критериев 

и шкал оценивания результатов обучения по дисциплине. 
 

Код и формулировка компетенции: Способен определять круг задач в рамках поставленной цели и 
выбирать оптимальные способы их решения, исходя из действующих правовых норм, имеющихся 
ресурсов и ограничений (УК-2); 
 

Код и наиме-
нование инди-
катора дости-
жения компе-
тенции 

Результаты 
обучения по 
дисциплине 

Критерии оценивания результатов обучения (Зачет) 

Незачтено Зачтено 

УК-2.1. Знать 
принципы це-
леполагания, 
постановки 
задач, способы 
их решения; 
основы оценки 
имеющихся 
ресурсов и 
ограничений; 
систему рос-
сийского и 
международно-
го права 

Знать основы 
оценки имею-
щихся ресур-
сов и ограни-
чений 

Знания не сформированы Знания полностью 
сформированы 

УК-2.2. Уметь 
формулировать 
цели и задачи, 
выбирать оп-
тимальные 
способы их 
решения; учи-
тывать имею-
щиеся ресурсы 
и ограничения 
для достиже-
ния поставлен-
ных целей и 
задач; приме-
нять правовые 
нормы при ре-
шении постав-
ленных целей 
и задач 

Уметь учиты-
вать имеющие-
ся ресурсы и 
ограничения 
для достиже-
ния поставлен-
ных целей и 
задач 

Умения не сформированы Умения в основном 
сформированы 

УК-2.3. Вла-
деть навыками 
постановки 

Владеть навы-
ками оценки 
имеющихся 

Владение навыками не сформировано Владение навыками в 
основном сформиро-
вано 
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целей, выбора 
оптимальных 
способов ре-
шения постав-
ленных целей 
и задач; оценки 
имеющихся 
ресурсов и 
ограничений; 
применения 
правовых норм 
для решения 
поставленных 
целей и задач 

ресурсов и 
ограничений 

 
Код и формулировка компетенции: Способен осуществлять социальное взаимодействие и реализо-
вывать свою роль в команде (УК-3); 
 

Код и наиме-
нование инди-
катора дости-
жения компе-
тенции 

Результаты 
обучения по 
дисциплине 

Критерии оценивания результатов обучения (Зачет) 

Незачтено Зачтено 

УК-3.1. Знать 
основы психо-
логии лично-
сти, среды, 
группы, кол-
лектива; осно-
вы педагогики 
личности, сре-
ды, группы, 
коллектива; 
особенности 
социального 
взаимодей-
ствия в коллек-
тиве, принци-
пы командной 
работы 

Знать основы 
психологии 
личности, сре-
ды, группы, 
коллектива; 
основы педаго-
гики личности, 
среды, группы, 
коллектива; 
особенности 
социального 
взаимодей-
ствия в коллек-
тиве, принци-
пы командной 
работы 

Знания не сформированы Знания полностью 
сформированы 

УК-3.2. Уметь 
оперировать 
понятиями 
психологии 
личности, сре-
ды, группы, 
коллектива; 
оперировать 
понятиями пе-
дагогики лич-
ности, среды, 

Уметь опери-
ровать поняти-
ями психоло-
гии личности, 
среды, группы, 
коллектива; 
оперировать 
понятиями пе-
дагогики лич-
ности, среды, 
группы, кол-

Умения не сформированы Умения в основном 
сформированы 
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группы, кол-
лектива; опе-
рировать зна-
ниями об осо-
бенностях со-
циального вза-
имодействия в 
команде, прин-
ципах команд-
ной работы 

лектива; опе-
рировать зна-
ниями об осо-
бенностях со-
циального вза-
имодействия в 
команде, прин-
ципах команд-
ной работы 

УК-3.3. Вла-
деть навыками 
социального 
взаимодей-
ствия и реали-
зации своей 
роли в команде 

Владеть навы-
ками социаль-
ного взаимо-
действия и ре-
ализации своей 
роли в команде 

Владение навыками не сформировано Владение навыками в 
основном сформиро-
вано 

 
Код и формулировка компетенции: Способен принимать обоснованные экономические решения в 
различных областях жизнедеятельности (УК-10); 
 

Код и наиме-
нование инди-
катора дости-
жения компе-
тенции 

Результаты 
обучения по 
дисциплине 

Критерии оценивания результатов обучения (Зачет) 

Незачтено Зачтено 

УК-10.1. Знать 
основы эконо-
мической куль-
туры и финан-
совой грамот-
ности 

Знать основы 
экономической 
культуры и 
финансовой 
грамотности 

Знания не сформированы Знания полностью 
сформированы 

УК-10.2. Уметь 
принимать 
обоснованные 
экономические 
решения в раз-
личных обла-
стях жизнедея-
тельности 

Уметь прини-
мать обосно-
ванные эконо-
мические ре-
шения в раз-
личных обла-
стях жизнедея-
тельности 

Умения не сформированы Умения в основном 
сформированы 

УК-10.3. Вла-
деть навыками 
принятия 
обоснованных 
экономических 
решений в раз-
личных обла-
стях жизнедея-
тельности 

Владеть навы-
ками принятия 
обоснованных 
экономических 
решений в раз-
личных обла-
стях жизнедея-
тельности 

Владение навыками не сформировано Владение навыками в 
основном сформиро-
вано 
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4.2. Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценивания ре-

зультатов обучения по дисциплине, соотнесенных с установленными в образовательной про-
грамме индикаторами достижения компетенций. Методические материалы, определяющие 
процедуры оценивания результатов обучения по дисциплине. 

 

Код и наименование индикато-
ра достижения компетенции 

Результаты обучения по дисци-
плине 

Оценочные средства 

УК-2.1. Знать принципы целе-
полагания, постановки задач, 
способы их решения; основы 
оценки имеющихся ресурсов и 
ограничений; систему россий-
ского и международного права 

Знать основы оценки имею-
щихся ресурсов и ограничений 

Семинар 1, Тестовые задания 
№ 1-10 

УК-2.2. Уметь формулировать 
цели и задачи, выбирать опти-
мальные способы их решения; 
учитывать имеющиеся ресурсы 
и ограничения для достижения 
поставленных целей и задач; 
применять правовые нормы при 
решении поставленных целей и 
задач 

Уметь учитывать имеющиеся 
ресурсы и ограничения для до-
стижения поставленных целей 
и задач 

Презентация 1, Задачи № 1-10 

УК-2.3. Владеть навыками по-
становки целей, выбора опти-
мальных способов решения по-
ставленных целей и задач; 
оценки имеющихся ресурсов и 
ограничений; применения пра-
вовых норм для решения по-
ставленных целей и задач 

Владеть навыками оценки 
имеющихся ресурсов и ограни-
чений 

Кейсы № 1-10 

УК-3.1. Знать основы психоло-
гии личности, среды, группы, 
коллектива; основы педагогики 
личности, среды, группы, кол-
лектива; особенности социаль-
ного взаимодействия в коллек-
тиве, принципы командной ра-
боты 

Знать основы психологии лич-
ности, среды, группы, коллек-
тива; основы педагогики лич-
ности, среды, группы, коллек-
тива; особенности социального 
взаимодействия в коллективе, 
принципы командной работы 

Семинар 1, Тестовые задания 
№ 1-10 

УК-3.2. Уметь оперировать по-
нятиями психологии личности, 
среды, группы, коллектива; 
оперировать понятиями педаго-
гики личности, среды, группы, 
коллектива; оперировать знани-
ями об особенностях социаль-
ного взаимодействия в команде, 
принципах командной работы 

Уметь оперировать понятиями 
психологии личности, среды, 
группы, коллектива; опериро-
вать понятиями педагогики 
личности, среды, группы, кол-
лектива; оперировать знаниями 
об особенностях социального 
взаимодействия в команде, 
принципах командной работы 

Презентация 1 

УК-3.3. Владеть навыками со- Владеть навыками социального Кейсы № 1-10 
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циального взаимодействия и 
реализации своей роли в ко-
манде 

взаимодействия и реализации 
своей роли в команде 

УК-10.1. Знать основы эконо-
мической культуры и финансо-
вой грамотности 

Знать основы экономической 
культуры и финансовой гра-
мотности 

Семинар 1, Тестовые задания 
№ 1-10 

УК-10.2. Уметь принимать 
обоснованные экономические 
решения в различных областях 
жизнедеятельности 

Уметь принимать обоснован-
ные экономические решения в 
различных областях жизнедея-
тельности 

Презентация 1 

УК-10.3. Владеть навыками 
принятия обоснованных эконо-
мических решений в различных 
областях жизнедеятельности 

Владеть навыками принятия 
обоснованных экономических 
решений в различных областях 
жизнедеятельности 

Кейсы № 1-10 

 
 

Тестовые задания 

Описание тестовых заданий: тестовые задания включают тесты закрытого типа (с одним правиль-
ным ответом), тесты на установлении последовательности и на установление соответствия. Оцен-
ка за выполнение тестовых заданий выставляется на основании процента заданий, выполненных 
студентами в процессе прохождения промежуточного и рубежного контроля знаний 

Тестовые задания № 1-10 

1. Фундаментальная проблема экономики – это противоречие между безграничными потреб-
ностями и: 
а) нехваткой денежных средств; 
б) исчерпаемостью полезных ископаемых; 
в) ограниченными ресурсами; 
г) возможностями их удовлетворения. 
 
2. Если в обществе традиции и обычаи определяют практику использования редких ресур-
сов, то это экономика: 
а) рыночная (чистого капитализма); 
б) смешанная; 
в) традиционная; 
г) командная. 
 
3. Результатом позитивного внешнего эффекта является: 
а) недооценка (занижение цены) данного товара; 
б) недопроизводство (недостаточный выпуск) товара; 
в) эффективное размещение благ в экономике; 
г) полное использование ресурсов в производстве данного товара. 
 
4. К преимуществам рыночного механизма относится: 
а) свобода выбора для производителей и потребителей; 
б) ориентация на удовлетворение потребностей людей; 
в) заинтересованность в создании общественных благ; 
г) сохранение невоспроизводимых экономических ресурсов. 
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5. К ресурсным рынкам относятся:  
а) рынок труда; 
б) рынок обуви; 
в) рынок капитала; 
г) рынок одежды. 
 
6. В модели экономического кругооборота фирмы выступают: 
а) покупателями товаров и ресурсов; 
б) продавцами товаров и покупателями ресурсов; 
в) продавцами товаров и ресурсов; 
г) продавцами ресурсов и покупателями товаров. 
 
7. На величину предложения непосредственно воздействует: 
а) цена данного товара; 
б) ценовые ожидания производителей; 
в) цены на ресурсы; 
г) субсидии, предоставляемые производителем. 
 
8. Если экономика приближается к полной занятости ресурсов, то активная фискальная по-
литика приведет к тому, что (при прочих равных условиях) реальный ВВП: 
а) не изменится, а уровень цен увеличится; 
б) и уровень цен увеличатся; 
в) увеличится, уровень цен уменьшится; 
г) увеличится, уровень цен не изменится. 
 
9. К причинам, сдерживающим экономический рост, относят: 
а) ресурсные и экологические ограничения; 
б) эффективную экономическую политику правительства; 
в) политическое устройство государства; 
г) социальные издержки, связанные с ростом производства. 
 
10. «Добровольное» ограничение экспорта предусматривает: 
а) квотирование экспорта импортером; 
б) квотирование экспорта экспортером; 
в) введение экспортной пошлины экспортером; 
г) квотирование импорта импортером. 

Методические материалы, определяющие процедуру оценивания выполнения тестовых заданий 

Описание методики оценивания выполнения тестовых заданий: оценка за выполнение тестовых 
заданий ставится на основании подсчета процента правильно выполненных тестовых заданий. 
Критерии оценки (в баллах): 
- 9-10 баллов выставляется студенту, если процент правильно выполненных тестовых заданий со-
ставляет 81 – 100 %; 
- 7-8 баллов выставляется студенту, если процент правильно выполненных тестовых заданий со-
ставляет 61 – 80 %; 
- 4-6 баллов выставляется студенту, если процент правильно выполненных тестовых заданий со-
ставляет 41 – 60 %; 
- до 4 баллов выставляется студенту, если процент правильно выполненных тестовых заданий со-
ставляет 40 %; 
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Решение задач 

Решение задач способствует формированию умений и навыков относящихся к конкретной сфере 
деятельности 

Задачи № 1-10 

Задача 1. 
Предприятие за неделю выпускает и реализует 10 наборов посуды по цене 28 ден. ед. Если затраты 
на сырье и материалы составляют 1200 ден. ед., затраты на электроэнергию для обслуживания 
производства – 300 ден. ед., заработная плата работников – 500 ден. ед., постоянные издержки – 
300 ден. ед., то величина средней прибыли равна: 
а) 50 ден. ед.; 
б) 280 ден. ед.; 
в) 80 ден. ед.; 
г) 230 ден. ед. 
 
Задача 2. 
Предельные издержки при объеме производства 4 ед. продукции составят: 

Количество продукта Валовые издержки Предельные издержки 

0 50  

10 90  

20 120  

30 150  

40 200  

а) 50 д.ед.; 
б) 40 д.ед.; 
в) 5 д.ед.; 
г) 5,5 д.ед. 
 
Задача 3. 
В таблице представлена шкала совокупного спроса на землю со стороны двух секторов экономики: 
промышленного и сельскохозяйственного: 

Земельная рен-
та, дол. 

500 400 300 200 100 

Объем спроса 
на землю, га 

10 20 30 40 50 

Объем спроса со стороны с/х сектора составляет 20 га. Равновесное значение ренты 300 дол. Объ-
ем спроса на землю со стороны промышленного сектора составляет: 
а) 30га; 
б) 20га; 
в) 10га; 
г) 40га. 
 
Задача 4. 
Если совокупные потребительские расходы в стране составили 2700 д. ед., экспорт – 230 д. ед., 
импорт 170 д. ед., государственные закупки – 5300 д. ед., инвестиционные расходы – 1400 д. ед., то 
чему будет равен ВВП? 
 
Задача 5. 
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По данным таблицы рассчитайте ВВП, млн. руб. 

Личные потребительские расходы 790 

Валовые частные внутренние инвестиции 170 

Расходы на государственное потребление 210 

Экспорт товаров и услуг 100 

Импорт товаров и услуг 160 

 
Задача 6. 
Экономика экономической системы описана данными, приведенными в таблице: 

Показатели 2016 г. 2017 г. 

Уровень инфляции, % 13 10 

Номинальная ставка процента, 
% 

38 38 

Определите, на сколько процентов изменилась реальная ставка процентов в 2017 г. по сравнению с 
2016 г.: 
а) увеличилась на 6 %; 
б) увеличилась на 3 %; 
в) осталась без изменения; 
г) уменьшилась на 3 %. 
 
Задача 7. 
Определите, на какую сумму государству необходимо разместить государственные облигации на 
внутреннем рынке для покрытия дефицита государственного бюджета, если известно, что доходы 
государственного бюджета составят 420, расходы государственного бюджета - 700, а на внешнем 
рынке могут быть заимствованы 200. 
 
Задача 8. 
Определите долю налоговых поступлений в общей сумме государственных доходов (в %), если из-
вестно, что размер государственного долга за год составил 200, расходы государственного бюджета 
за тот же год составили 1200, в абсолютном выражении было получено налогов на сумму 800. 
 
Задача 9. 
Определите сумму налога (тыс. руб.), которую заплатит гражданин с годовым доходом 50 тыс. руб. 
при следующей системе налогообложения: 

Размер облагаемого совокупного дохода, полу-
ченного в календарном году 

Налоговая ставка 

До 20000 руб. 0 % 

От 20001 руб. до 50000 руб. 10 % с суммы, превышающей 20000 руб. 

От 50001 руб. 3000 руб. + 20 % с суммы, превышающей 50000 
руб. 

 
Задача 10. 
В таблице представлено распределение суммарного дохода по четырем 25-процентным группам 
семей- от самой бедной, до самой богатой. 

Квартили I II III IV 

Доля доходов 10 % 20 % 30 % 40 % 

Квартильный коэффициент равен: 
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а) 4; 
б) 1.5; 
в) 0.4; 
г) 2. 

Методические материалы, определяющие процедуру оценивания решения задач 

Описание методики оценивания выполнения решения задачи: уделяется внимание выбранному ал-
горитму, рациональному способу решения, правильному применению формул, получению верного 
ответа. 
Критерии оценки 
5 баллов выставляется студенту, если: составлен правильный алгоритм решения задачи, в логиче-
ском рассуждении, в выборе формул и решении нет ошибок, получен верный ответ, задача решена 
рациональным способом. 
4 баллов выставляется студенту, если: составлен правильный алгоритм решения задачи, в логиче-
ском рассуждении и решении нет существенных ошибок; правильно сделан выбор формул для ре-
шения; есть объяснение решения, но задача решена нерациональным способом или допущено не 
более двух несущественных ошибок, получен верный ответ. 
3 баллов выставляется студенту, если: задача понята правильно, в логическом рассуждении нет 
существенных ошибок, но допущены существенные ошибки в выборе формул или в математиче-
ских расчетах; задача решена не полностью или в общем виде. 
1 баллов выставляется студенту, если: задача решена неправильно. 
0 баллов выставляется студенту, если: задача не решена. 

Кейс-задания 

Описание кейс-заданий: кейс-задание представляет собой ситуационную задачу, требующую 
осмысления, анализа, а затем решения. Решение кейс-задания должно быть аргументированным, 
содержать пояснения. 

Кейсы № 1-10 

Кейс 1 
В квартире устанавливают новые окна производства компании «Окна Роста». В беседе с монтаж-
никами оконных систем выяснилось, что в их квартирах уже стоят пластиковые окна этой компа-
нии. «Компания продала нам пластиковые окна со скидкой в 45 %, а монтаж был бесплатный, так 
как устанавливали окна мы сами», - поделились они. Своим заказчикам компания поставляет пла-
стиковые окна по цене 15278 руб., а оконно-балконные блоки по цене 17301 руб. Стоимость мон-
тажных работ составляет 15 % стоимости изделия. Для выполнения работ по замене одного окна 
(или оконно-балконного блока) требуется бригада из двух монтажников. В течение одного дня та-
кая бригада может установить два окна (или одно окно и один оконно- балконный блок). Инфор-
мация об оплате труда монтажников в «Окнах Роста» является конфиденциальной и третьим ли-
цам не разглашается. Поэтому относительно заработной платы монтажников примем предположе-
ние, что за установку одного окна (или оконно-балконного блока) каждому монтажнику компания 
платит 600 руб. 
Далее выяснилось, что и другие производители пластиковых окон продают своим сотрудникам ок-
на со скидкой. Так, в деловых контактах с разными сотрудниками фирмы «Фабрика окон» была 
получена следующая информация: для внешних заказчиков фирма поставляет пластиковые окна по 
цене 18746 руб., установка одного окна стоит покупателю 6600 руб. Оконно-балконный блок по-
ставляется по цене 27955,2 руб., его монтаж обходится внешним клиентам в 9900 руб. Монтаж од-
ного изделия осуществляется силами одного работника. Со слов монтажника «Фабрики окон», за 
установку одного окна он получает 585 руб., а за установку оконно-балконного блока - 870 руб. 
Себе он купил у фирмы «Фабрика окон» со скидкой в 30 % два пластиковых окна и один оконно-
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балконный блок, а монтаж этих изделий ему ничего не стоил, поскольку их установку он осу-
ществлял собственными силами. 
Вопросы: 
1. Действительно ли для монтажников компании «Окна Роста» и фирмы «Фабрика окон» монтаж-
ные работы были бесплатными? Что такое альтернативные издержки (альтернативная стоимость)? 
Каковы альтернативные издержки замены одного окна для монтажников компании «Окна Роста» и 
для монтажника фирмы «Фабрика окон»? Одного оконно-балконного блока? 
2. Какова выгода каждого монтажника при замене одного окна? При замене одного оконно-
балконного блока? 
3. Каковы альтернативные издержки замены всех старых окон и оконно-балконных блоков в квар-
тирах монтажников на новые, пластиковые? Допустим, в каждой из двух квартир заменили по два 
окна и одному оконно-балконному блоку. 
4. Какую выгоду в целом получила бригада монтажников из компании «Окна Роста» при замене 
старых окон и оконно-балконных блоков на новые по сравнению с обычными потребителями? Ка-
кую выгоду в целом получил монтажник фирмы «Фабрика окон»? 
 
Кейс 2. 
В Чикаго открылась первая в мире биржа по торговле квотами на эмиссию углекислого газа. Торги 
на бирже ведутся в электронном формате по правилам Чикагской товарной биржи. Теперь инду-
стриальные компании, чьи предприятия выбрасывают в атмосферу значительное количество угле-
кислого газа, смогут приобрести дополнительные квоты и сократить таким образом налоговые 
экологические выплаты. 
Своим появлением биржа обязана не вступившему пока в силу Киотскому протоколу, призванному 
ограничить выброс вредных веществ в атмосферу и ввести международные квоты на эмиссию уг-
лекислого газа. Каждая индустриально развитая страна будет получать квоту на эмиссию опреде-
ленного объема углекислого газа, и в случае, если объем вредных выбросов превысит установлен-
ную норму, государство или компании будут облагаться штрафом. Кроме того, на Чикагской бирже 
страна, которой удастся уменьшить объем выбрасываемого в атмосферу газа, сможет продать дру-
гой стране часть своих квот. Например, Россия, по подсчетам западных инвестиционных банков, 
сможет ежегодно продавать часть квоты на сумму не менее 2 млрд. долл. 
Всего же за сутки существования на бирже уже было зарегистрировано более 22 компаний, в числе 
которых значатся такие гиганты, как Ford и Моtorolа. В первый же день была зарегистрирована и 
первая сделка. Японская компания Sumitomo приобрела у Словакии квоту на эмиссию 200 тыс. т 
веществ, эквивалентных углекислому газу (словацкая компания Меnert, которая осуществляла 
продажу, за последние несколько лет смогла существенно снизить выбросы углекислого газа). 
Вопросы: 
1. Что такое внешние эффекты? Что такое положительные и отрицательные внешние эффекты? 
Примером какого из них является выброс в атмосферу углекислого газа индустриальными компа-
ниями? 
2. Что понимается под несостоятельностью рынка? 
3. Почему наличие внешних эффектов приводит к несостоятельности рынка? Приведите графиче-
скую иллюстрацию. 
4. Что понимается под интернализацией внешнего эффекта? 
5. О каком способе интернализации внешнего эффекта идет речь в тексте? Покажите, как торговля 
квотами на эмиссию углекислого газа способствует более эффективному распределению ресурсов 
в обществе. 
6. Какие другие способы интернализации внешних эффектов вы знаете? Объясните, в чем их суть. 
 
Кейс 3. 
Тем, кто читал «Театр» Сомерсета Моэма, запомнились главные действующие лица - супружеская 
пара актеров - Джулия Ламберт и Майкл Госселин. У них собственный театр. В сравнении с женой 
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Майкл - посредственный актер. Но он - «стихийный» экономист. Вот соответствующие выдержки 
из романа. 
«Майкл вел театр тем же методом и с той же бережливостью, что и дом, извлекая каждое пенни из 
тех спектаклей, которые имели успех, когда же спектакль проваливался, что, естественно, порой 
случалось, потери их бывали сравнительно невелики. Майкл льстил себя мыслью, что во всем 
Лондоне не найдется театра, где бы так мало тратили на постановки. Он проявлял великую изоб-
ретательность, преображая старые декорации в новые, а используя на все лады мебель, которую 
постепенно собрал на складе, не должен был тратиться на прокат. Он выискивал актеров, которые 
не имели случая создать себе имя и не претендовали поэтому на высокую оплату. И сделал не-
сколько удачных находок. 
Мало-помалу Майкл все реже стал появляться на сцене. Его куда больше привлекала администра-
тивная деятельность. 
- Я хочу поставить наш театр на такие же деловые рельсы, на каких стоит любая фирма в Сити, - 
говорил он. 
Майкл считал, что с большей пользой потратит вечер, если, в то время как Джулия выступает, он 
будет посещать периферийные театры в поисках талантов. У него была записная книжка, куда он 
вносил имена всех актеров, которые, как ему казалось, подавали надежды. Затем Майкл взялся за 
режиссуру. Его всегда возмущало, что режиссеры требуют такие большие деньги за постановку 
спектакля, а в последнее время кое-кто из них даже претендовал на долю со сборов. Джулии 
Майкл положил очень большой оклад и с гордостью заявлял, что она - самая высокооплачиваемая 
актриса в Англии, но, когда играл сам, никогда не назначал себе больше того, что, по его мнению, 
стоила его роль, а ставя пьесу, записывал в статью расхода гонорар, который они дали бы второ-
разрядному режиссеру. 
«Ты - лучшая актриса в Англии. В труппе есть всего три человека, которые приносят деньги в кас-
су независимо от пьесы, и ты - одна из них. Ты получаешь больше меня потому, что стоишь доро-
же, - говорил Джулии Майкл. - Я назначаю тебе такую плату потому, что ты зарабатываешь ее». 
Вопросы: 
1. Если рассматривать театр Майкла и Джулии как фирму, то для постановки спектаклей требуют-
ся факторы производства. Какие из них приобретаются у внешних поставщиков и являются по-
купными? Какие ресурсы являются собственными? Какая из отвергаемых альтернатив является 
лучшей для Майкла Госселина? 
2. Как соотносятся экономические и бухгалтерские издержки, экономическая и бухгалтерская при-
быль в театре Джулии Ламберт и Майкла Госселина? 
 
Кейс 4. 
В конце октября три из четырех крупнейших авиакомпаний США объявили об убытках за третий 
квартал. Так, Delta Airlines завершила июль-сентябрь с убытками в размере 646 млн. долл., 
American Airlines - 214 млн. долл. и Northwestern Airlines - 46 млн. долл. В прошлом году третий 
квартал с убытком (164 млн. долл.) завершила лишь Delta, остальные работали хоть и с неболь-
шой, но прибылью. 
Причин столь печального положения американской авиации несколько. Во-первых, это резкий 
рост цен на нефть - на 92 % с сентября прошлого года. Столь серьезный рост цен вынудил многие 
компании ввести «надбавки за топливо». Но они были невелики – 10-30 долл. на билет в зависимо-
сти от маршрута и не покрывали возросших издержек. Во-вторых, ряд компаний, прибегших к ст. 
11 американского закона о банкротстве, продолжали расширять сеть маршрутов, предлагая пасса-
жирам искусственно низкие тарифы. В-третьих, крупнейшие авиакомпании почувствовали на себе 
рост деятельности компаний-дискаунтеров, которые предлагают недорогие билеты на местных 
рейсах внутри США. На трансатлантических же рейсах конкуренцию американцам составили ев-
ропейские авиакомпании. Наконец, в-четвертых, свою роль сыграли пять сильных ураганов, про-
катившихся в течение трех месяцев по восточным штатам. В результате сотни рейсов были отме-
нены, а американцы предпочитали пользоваться наземными видами транспорта. 
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Обычно авиакомпании в странах северного полушария зарабатывают значительную часть своей 
прибыли именно летом, во время отпусков и школьных каникул. Убытки в третьем квартале озна-
чают, что по результатам года Delta, American и Northwestern также окажутся в минусе. Все три 
компании собираются заняться реструктуризацией, отказавшись от невыгодных маршрутов и со-
кратив число занятых. Delta не исключает, что в ближайшее время компания обратится к ст. 11 за-
кона о банкротстве. 
Вопросы: 
1. Дайте определения понятий «выручка», «прибыль», «убытки». 
2. Объясните логику получения убытков тремя крупными американскими авиакомпаниями в ре-
зультате воздействия тех факторов, которые названы в тексте. 
3. В координатах «услуги наземного транспорта - услуги авиакомпаний» изобразите схематично 
кривые безразличия американцев до сильных ураганов и после них. Объясните, как наклон кривой 
безразличия отражает предпочтения покупателя относительно одного из товаров. 
4. Проанализируйте меры, которые хотят предпринять авиакомпании для исправления положения. 
 
Кейс 5. 
«Дюпон» - американская фирма с более чем двухсотлетней историей. Первые 100 лет своего суще-
ствования (с 1802 г.) фирма производила взрывчатые вещества, затем начала заниматься производ-
ством широкого спектра химической продукции. Компания «Дюпон» использует научные дости-
жения в целях создания продуктов, которые помогают улучшить качество жизни, сделать ее более 
здоровой и безопасной для людей во всем мире. Работая в более чем 70 странах, «Дюпон» предла-
гает рынку широкий спектр инновационных продуктов и услуг, включая сельское хозяйство, про-
дукты питания, электронику, коммуникации, безопасность и защиту, предметы домашнего обихода 
и строительство, транспортировку и предметы одежды. 
Сегодня доход компании составляет около 26,6 млрд. долл., научные исследования и разработки 
ведутся на 45 заводах и в 22 лабораториях, расположенных в 14 странах мира, в том числе и в Рос-
сии. Большинству потребителей «Дюпон» известна как производитель тефлона и лайкры, исполь-
зуемых в производстве товаров народного потребления. На российском рынке компания «Дюпон» 
многие годы работает с препаратами для сельскохозяйственных производителей. 
К торговым маркам компании относятся: DuPont Oval и DuPont; Pioneer - марка семян, Teflon - 
фторполимеры, пленки, чехлы для тканей, волокна и эмульсионные краски; Corian - твердые по-
верхности; Kevlar - высокопрочный материал и Tyvek - защитный материал. 
В начале XX века «Дюпон» осуществила настоящую революцию на рынке эластичных упаковоч-
ных материалов, ведущие роли на котором до того занимали бумага, пергамент, фольга и другие 
виды упаковок. В 1927 г. один из ученых компании - Вильям Хейл Чарч - разработал влагонепро-
ницаемый материал, который позволял производителям красиво и надежно упаковывать свою про-
дукцию и при этом демонстрировать покупателям ее внешний вид. Вскоре целлофан стал одним из 
основных продуктов компании. К 1938 г. продажи уникального продукта приносили компании 
«Дюпон» 25 % годовой прибыли. 
В 1950-е годы XX в. Федеральная торговая комиссия и Министерство юстиции США выдвинули 
против компании «Дюпон» обвинение в монополизации рынка целлофана. Действительно, в этот 
период данная фирма контролировала практически все производство целлофана в Соединенных 
Штатах Америки. Естественно, что адвокаты компании «Дюпон» попытались сделать все возмож-
ное, чтобы опровергнуть утверждение о том, что их клиент является монополистом. И это им уда-
лось. В ходе судебного разбирательства по поводу нарушения антитрестовского законодательства в 
1956 г. Верховный суд США пришел к выводу, что, несмотря на то, что компания «Дюпон» кон-
тролировала практически все производство целлофана, она не была монополистом. 
Вопросы: 
1. Как вы думаете, какой основной аргумент адвокатов компании «Дюпон» заставил Верховный 
суд США снять обвинение в монополизации рынка с их клиента? 
2. Почему одним из аргументов в дискуссии стало то обстоятельство, что спрос на целлофан был 
весьма эластичен относительно цены этого товара? 
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Кейс 6. 
Два последних десятилетия производители никеля не совершали сделок по слиянию. В текущем 
году этот процесс стартовал. Крупнейший в Канаде производитель никеля - компания Inco заявила, 
что за 10 млрд. долл. приобретает другую канадскую компанию - компанию Falcombridge. Это уже 
вторая крупнейшая сделка на рынке никеля: в августе в Австралии компания BHP-Billiton приоб-
рела другое австралийское производство никеля - компанию WMC. 
В настоящее время на долю пяти крупнейших компаний по производству никеля приходится более 
60 % мирового производства. В таблице приводятся данные, характеризующие их доли в мировом 
производстве. 

Компания Доля в мировом производстве никеля, % 

«Норильский никель», Россия 20 

Inco, Канада 18 

BHP-Billiton, Австралия (с учетом WMC) 13 

Falcombridge, Канада 6 

PT Aneka Tambang, Индонезия 5 

Что касается цены на никель, то, как считают эксперты, она на пике - 15 тыс. долл. за тонну. В 
дальнейшем - понижение: в 2016 г. в среднем до 13 тыс. долл., а в 2017 г. - до 11 тыс. долл. за тон-
ну. 
Слияние канадских компаний превращает Inco в крупнейшего в мире производителя никеля и ото-
двигает «Норильский никель» на вторую позицию. Тем не менее информацию о покупке компании 
Falcombridge компанией Inco в «Норильском никеле» оценили как позитивное явление. 
Русская медная компания, третий крупнейший производитель рафинированной меди в России, 
планирует выпускать никель. В условиях высоких цен на этот металл (порядка 31 тыс. долл. за 
тонну) и достаточно низкой себестоимости производства (в зависимости от технологии она может 
составить 5-10 тыс. долл. за тонну) выход в непрофильный для РМК бизнес вполне оправдан. 
Строительство никелевого завода обсуждалось в ходе рабочей встречи администрации Алтайского 
края с представителем ООО «ТехноКомплекс» (входит в РМК). Компания занимается на Алтае 
разведкой и добычей кобальтникелевых руд Белининского месторождения. Разведанные запасы - 
30,5 млн. т руды, в том числе 273 тыс. т никеля. 
Вопросы: 
1. Почему в компании «Норильский никель» слияние канадских производителей никеля (Inco и 
Falcombridge) оценили как позитивное явление? Чем обусловлена подобная оценка? Как слияние 
двух канадских производителей никеля отразится на степени концентрации продавцов на рынке 
никеля? Как это повлияет на рыночную власть продавцов? 
2. Оправдались ли ожидания экспертов относительно динамики мировых цен на никель? Является 
ли фактическая динамика мировой цены на никель результатом слияния канадских производителей 
никеля? 
3. Как в России за рассматриваемый период изменилась рентабельность в производстве никеля? 
 
Кейс 7. 
Для американских производителей апельсинов 2017 г. может оказаться самым худшим за послед-
ние годы, - считают местные эксперты. Проблемы поставщиков связаны со значительным превы-
шением предложения апельсинового сока над спросом на мировых рынках. В Бразилии и США, 
главных «апельсиновых» державах мира, в последние годы собирают рекордное количество апель-
синов. 
В прошлом году, например, поставки свежего сока из Флориды составили 619 млн. л, увеличив-
шись по сравнению с 2016 г. почти в два раза. По оценкам американских экспертов, сегодня произ-
водители апельсинов в США зарабатывают на ящике цитрусовых весом 90 фунтов (40,5 кг) всего 
2,55 долл., что существенно меньше, чем в 2000-е годы. 
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Помимо перепроизводства в Америке есть и ряд других причин, отрицательно влияющих на цены. 
Проявляют себя новые конкуренты. В нынешнем году в Азии, одном из крупнейших рынков реа-
лизации американских и бразильских апельсиновых натуральных соков, может появиться несколь-
ко крупных производителей апельсинов. Китай, например, в этом году должен собрать до 12 млн. т 
этих цитрусовых. По мнению экспертов, Китай сможет самостоятельно обеспечивать свои потреб-
ности в одном из самых популярных безалкогольных напитков. Мешает и почти полное отсутствие 
координации между участниками мирового апельсинового рынка. В прошлом году бразильские 
компании начали на рынке соков ценовую войну, что привело к снижению мировых цен сразу на 
40–50 %. Цены опустились до самого низкого уровня за последние 14 лет, и рынку пришлось вос-
станавливаться в течение нескольких месяцев. 
Вопросы: 
1. Выделите мировые рынки, о которых идет речь в тексте. 
2. Почему рекордные урожаи апельсинов, которые получили американские производители в 2000-е 
гг., их не обрадовали? Объясните логику возникновения проблем у американских производителей 
апельсинов. Приведите графическую интерпретацию. 
3. Как динамика цен на цитрусовые сказалась на мировом рынке натуральных апельсиновых со-
ков? 
4. Как сказалось на мировых рынках апельсинов и апельсинового сока появление в Азии крупных 
производителей апельсинов? Приведите графическую интерпретацию. Укажите четко, изменение 
спроса или изменение предложения повлекло за собой отрицательную динамику цен на цитрусо-
вые. 
5. Что такое ценовая война? Почему бразильские компании вели ее на рынке соков, если это при-
вело к снижению мировых цен на 40-50 %? Разве бразильским компаниям невыгодны высокие це-
ны на цитрусовые? 
 
Кейс 8. 
Панзано, Италия - сотни поклонников знаменитых тосканских стейков фьюрентино толпились пе-
ред мясной лавкой Дарио Чеккини. На появление хозяина лавки толпа отреагировала одобритель-
ным гулом - Чеккини объявил об открытии необычного аукциона. Лотами на нем были сочные 
куски сырой говядины на косточке. 
С 1 апреля в большинстве европейских стран стейки фьюрентино попали в список продуктов, за-
прещенных к продаже, - так Европа пытается бороться против распространения губчатой энцефа-
лопатии (BSE), более известной под названием «коровье бешенство». Медики полагают, что люди 
заболевают в результате употребления в пищу мяса больных животных. Из страха перед болезнью 
в Европе были забиты сотни тысяч голов рогатого скота. 
Участников аукциона, организованного Чеккини, ничуть не обеспокоило то, что куски мяса, вы-
ставленные на торги, были на косточках - по мнению специалистов, именно в костной ткани гнез-
дится основное количество патогенных микробов, вызывающих заболевание. Не смущало их и то, 
что стейки были получены от мясоперерабатывающего комбината Cremonini, а первый в Италии 
случай BSE был зарегистрирован на одной из боен, принадлежащих именно этой компании. Не-
смотря ни на что, стейки весом до 2,5 кг, обычная цена которых не превышает 50 долл., на этом 
аукционе уходили за 5000 долл. 
Максимальную цену - 5000 долл. - за вожделенный и запретный кусок мяса заплатил ювелир из 
Флоренции Стефано Гушелли Брандимарте. - Я знаю, что BSE - тяжелое заболевание, - говорит он, 
- и запрет на такие стейки, может быть, вполне обоснован. Но те, кто ест фьюрентино, ничего не 
боятся и будут есть их всегда! 
Недавние страхи перед BSE, охватившие Европу, не слишком сильно умерили любовь европейцев 
к мясу. Поначалу, когда на континенте были обнаружены первые случаи коровьего бешенства, не-
которые и впрямь вознамерились пересмотреть свои гастрономические привычки. Однако сейчас, 
по данным Еврокомиссии потребление говядины снова начало расти. 
В апреле потребление мяса на континенте было на 18 % ниже, чем в прошлом году, однако оно за-
метно выросло по сравнению с февралем, когда потребление говядины было на 28 % меньше, чем 
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за соответствующий период. По мнению производителей продуктов питания, к концу года спрос 
на говядину вернется к «допаническому» уровню. 
Европейцы любят мясо. В опросе, который проводился германским журналом для женщин, 63 % 
опрошенных заявили, что вегетарианская кухня менее питательна, а около 30 % опрошенных ска-
зали, что их домашние обещали бойкотировать обеды без мяса. Попытки использовать страх лю-
дей перед BSE, чтобы протолкнуть на массовый рынок такие экзотические продукты, как мясо 
страуса, кенгуру или крокодила, успехом не увенчались. 
Вопросы: 
1. Нарисуйте карту кривых безразличия для товарного набора, состоящего из мяса и прочих про-
дуктов, для европейцев. 
2. Какие изменения претерпели предпочтения европейцев (которые следует отразить на карте кри-
вых безразличия) в связи с угрозой заболевания и последующими событиями? 
3. Каким образом будет выглядеть карта кривых безразличия для европейцев, если в набор вклю-
чены говядина и другие виды мяса (страуса, кенгуру или крокодила)? 
4. Как будет выглядеть карта кривых безразличия для итальянцев, участвовавших в аукционе, о 
котором идет речь в статье, по сравнению с предпочтениями прочих европейцев? 
 
Кейс 9. 
Доля наличности в общей денежной массе в странах с развитыми рыночными отношениями не ве-
лика. Так, в США она составляет, в среднем, 6-7 %, в Великобритании не превышает 6 %, во 
Франции – 8 %, в Японии – 8 %. В таблице приводятся данные, характеризующие структуру де-
нежной массы России (на начало года, млрд. руб.). 

Денежный 
агрегат 

2011 г. 2012 г. 2013 г. 2014 г. 2015 г. 2016 г. 2017 г. 

М2 (де-
нежная 
масса) 

448,3 704,7 1154,3 1612,6 2134,5 3212,7 4363,3 

М0 
(наличные 
деньги) 

187,8 266,6 418,9 583,8 763,2 1147,0 1534,8 

В России денежная масса (в национальном определении) рассчитывается как денежный агрегат 
М2 и включает следующие компоненты: наличные деньги в обращении и безналичные средства 
(средства на различных счетах до востребования и срочных счетах, открытых в кредитных органи-
зациях в валюте Российской Федерации). 
Вопросы: 
1. Рассчитайте долю наличных денег в общей денежной массе России. Проинтерпретируйте полу-
ченные результаты. 
2. Что можно сказать об уровне развития финансового рынка и финансовых инструментов, спо-
собных служить средством сохранения ценности в условиях инфляции? 
3. Насколько высока степень доверия населения банковскому сектору? 
4. Почему высокая доля наличных денег в денежной массе страны позволяет косвенным образом 
получить оценку масштабов теневой экономики? С чем это связано? 
 
Кейс 10. 
Участникам саммита ВТО так и не удалось заключить соглашений о торговле, инвестициях и кон-
куренции. Переговоры, в которых участвовали представители 146 стран - членов ВТО зашли в ту-
пик уже через несколько дней после начала конференции. Расхождения во мнениях между разви-
тыми и развивающимися странами проявились практически по всем вопросам повестки дня, 
наиболее важными из которых были аграрные субсидии, торговые барьеры, тарифы и инвестиции. 
В частности, развивающиеся страны требуют от развитых сократить субсидии сельскохозяйствен-
ным производителям, на что в Европе, США и Японии суммарно расходуется 300 млрд. долл. в 
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год. Сумма аграрных субсидий Евросоюза превышает суммарный ВВП всей Африки, при этом Ев-
ропа производит горы невостребованной рынком продукции. Хотя сельское хозяйство и не являет-
ся важной отраслью в развитых странах, политики поддерживают его субсидиями для того, чтобы 
сохранить за собой избирателей, - считает Брижит Гранвилль из Королевского института междуна-
родных отношений в Лондоне. Во Франции, например, в сельском хозяйстве работает 6 % занятых, 
которые производят лишь 3 % ВВП, в Японии эти показатели - 5 и 1 % соответственно. Вместо то-
го, чтобы перестраивать собственную экономику и направлять излишки рабочей силы в другие 
сектора, развитые страны предпочитают аграрные субсидии. 
Ярким примером использования субсидий является хлопок. Например, США - крупнейший в мире 
производитель хлопка - ежегодно предоставляет 25 тысячам фермеров 4 млрд. долл. субсидий. Эта 
сумма превышает рыночную стоимость выращиваемого в Соединенных Штатах хлопка. Как 
утверждает Вашингтон, эта мера необходима для поддержания на плаву американских фермеров. 
Объем субсидий выращивающим хлопок американским фермерам в три раза превышает объем 
американской помощи Африке. Из-за этих субсидий в странах Западной и Центральной Африки 10 
млн. крестьян-хлопкоробов, многие из которых живут менее чем на один доллар в день, недополу-
чают 1 млрд. долл. от экспорта. 
Развивающиеся страны требуют от развитых государств сократить неоправданно высокие тарифы 
на аграрное сырье, а также на продукцию пищевой и легкой промышленности. Средние тарифы на 
импорт европейской продукции в США составляют всего 2 % от стоимости. В то же время средние 
тарифы на импорт в США продукции из некоторых развивающихся стран оказываются в 20 раз 
выше. США и Евросоюз в ответ на требования развивающихся стран хотят снижения тарифов на 
импорт промышленной продукции из развитых стран. 
Вопросы: 
1. Что такое субсидии и тарифы? К каким мерам - прямым или косвенным - государственного ре-
гулирования рынка они относятся? 
2. Как воздействуют на рыночное равновесие субсидии сельхозпроизводителям в развитых стра-
нах? Как изменились цены на внутреннем рынке сельхозпродукции для покупателей и производи-
телей? Как аграрные субсидии повлияли на выигрыши производителей и покупателей сельхозпро-
дукции? 
3. Почему из-за субсидий американским фермерам, производителям хлопка, страдают 10 млн. кре-
стьян-хлопкоробов в странах Западной и Центральной Африки? 
4. Какое воздействие на внутренние рынки аграрного сырья и продовольствия стран Европы и 
США оказывают высокие тарифы на продукцию развивающихся стран? Одинаково ли отношение 
производителей и покупателей к высоким тарифам на ввоз продукции из развивающихся стран? 
5. Почему снижение тарифов на промышленные товары из развитых стран невыгодно развиваю-
щимся странам? 

Методические материалы, определяющие процедуру оценивания выполнения кейс-заданий 

Описание методики оценивания: при оценке решения кейс-задания наибольшее внимание должно 
быть уделено тому, насколько полно раскрыто содержание материала, четко и правильно даны ли 
определения, раскрыто содержание понятий, верно ли использованы научные термины, использо-
ваны ли аргументированные доказательства, опыт деятельности, использованы ли ранее приобре-
тенные знания, раскрыты ли причинно-следственные связи, насколько высок уровень умения опе-
рирования научными категориями, анализа информации, владения навыками практической дея-
тельности. 
Критерии оценки (в баллах) (должны строго соответствовать рейтинг плану по макс. и мин. ко-
лич. баллов и только для тех, кто учится с использованием модульно-рейтинговой системы обуче-
ния и оценки успеваемости студентов): 
- 2 балла выставляется студенту, если задание грамотно проанализировано, установлены причин-
но-следственные связи, демонстрируются умения работать с источниками информации, владение 
навыками практической деятельности, найдено оптимальное решение кейс-задание; 
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- 1 балл выставляется студенту, если задание проанализировано поверхностно, не установлены 
причинно-следственные связи, демонстрируются слабые умения работать с источниками инфор-
мации, неуверенное владение навыками практической деятельности, найдено решение кейс-
задания, но имеет значительные недочеты; 
- 0 баллов выставляется студенту, если задание не проанализировано, не установлены причинно-
следственные связи, демонстрируется отсутствие умения работать с источниками информации, не 
сформированы навыки практической деятельности, решение кейс-задания не найдено. 

Презентация 

Презентация 1 

Презентация 1. Предмет и методы экономики 
1. Блага. Потребности, ресурсы. Экономический выбор. Экономические отношения. 
2. Общество и экономика. Общественное производство. 
3. Фундаментальные проблемы экономики. 
4. Экономика, ее предмет и объект познания. Структура экономической науки. 
5. Функции и задачи экономики. 
6. Методы познания экономики. 

Методические материалы, определяющие процедуру оценивания выполнения презентаций 

«Презентация» в переводе с английского языка – представление. Мультимедийные презентации - 
способ представления информации с помощью компьютерных программ PowerPoint, Windows 
Movie Maker, являющихся удобным и эффективным способом, который сочетает в себе динамику, 
звук и изображение, т.е. факторы, объединяющие в себе всё, что способствует удерживанию не-
произвольного внимания и лучшему усвоению изучаемого материала. 
Требования к созданию презентаций 
На первом слайде размещается: 
- название презентации; 
- автор: ФИО, группа, название учебного учреждения (соавторы указываются в алфавитном поряд-
ке); 
- год. 
На втором слайде указывается содержание работы, которое лучше оформить в виде гиперссылок 
(для интерактивности презентации). 
На последнем слайде указывается список используемой литературы в соответствии с требования-
ми, Интернет-ресурсы указываются в последнюю очередь. 
Критерии оценки (в баллах): 
5 баллов выставляется, если студент создал презентацию самостоятельно; презентация содержит 
не менее 15-20 слайдов информации; эстетически оформлена; имеет иллюстрации; содержание со-
ответствует теме; правильная структурированность информации; в презентации прослеживается 
наличие логической связи изложенной информации; полностью раскрыл предложенную тему (со-
ответствие выводов и результатов исследования поставленной цели); грамотно составил презента-
цию, последовательно изложив информацию; использовал дополнительные источники информа-
ции (Internet, дополнительную литературу, публикации в прессе и т.д.); разработал дизайн презен-
тации, соответствующий теме проекта; использовал в презентации различные анимационные эф-
фекты; использовал гиперссылки и управляющие кнопки; имеется содержание и список источни-
ков информации. 
4 балла выставляется, если студент создал презентацию самостоятельно; презентация содержит не 
менее 15 слайдов информации; эстетически оформлена; раскрыл предложенную тему, допуская 
незначительные неточности; составил презентацию, допуская некоторую непоследовательность 
изложения материала; разработал дизайн презентации, соответствующий теме проекта; использо-
вал различные анимационные эффекты; имеется содержание и список источников информации. 
содержание соответствует теме; правильная структурированность информации; в презентации не 
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всегда прослеживается наличие логической связи изложенной информации; студент представляет 
свою презентацию в срок. 
3 балла выставляется, если студент раскрыл тему, допустив 2 – 4 серьезные погрешности; соста-
вил презентацию, бессистемно изложив материал; разработал дизайн презентации; использовал 
анимационные эффекты; презентация содержит менее 15 слайдов; оформлена не эстетически, не 
имеет иллюстрации; содержание не в полной мере соответствует теме; в презентации не просле-
живается наличие логической связи изложенной информации; студент не представляет свою пре-
зентацию в срок. 
Менее 3 баллов выставляется, если студент не сам создал презентацию; презентация содержит 
менее 10 слайдов; оформлена с нарушением требований, не имеет иллюстрации; содержание не 
соответствует теме; выстроена не логично; студент не представил свою презентацию в срок. 

Вопросы для семинаров 

Семинар 1 

Семинар 1. Экономические системы. Собственность как экономическая категория 
1. Понятие экономической системы. Теории экономических систем. Типы и модели экономических 
систем. 
2. Рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм). 
3. Традиционная экономическая система. 
4. Административно-командная система. 
5. Смешанная экономика. 
6. Современная рыночная экономика (современный капитализм). 
7. Собственность как основа экономической системы общества. Трактовка собственности в разных 
экономических школах. 
8. Типы и формы собственности, их эволюция и трансформация. 
9. Собственность и экономические интересы. Экономическая теория прав собственности. Теорема 
Коуза. 
10. Разгосударствление и приватизация собственности. 

Методические материалы, определяющие процедуру оценивания ответа на семинаре 

При оценивании ответа на семинаре следует уделять внимание тому, насколько полно раскрыто 
содержание материала, четко и правильно даны определения, раскрыто ли содержание понятий, 
верно ли использованы научные термины; использованы ли при ответе ранее приобретенные зна-
ния; раскрыты ли в процессе причинно-следственные связи; демонстрируются высокий уровень 
умения оперировать знениями, анализировать информацию. 
Критерии оценки (в баллах): 
- 5 баллов выставляется студенту, если полно раскрыто содержание материала; четко и правильно 
даны определения, раскрыто содержание понятий; верно использованы научные термины; ответ 
самостоятельный, использованы ранее приобретенные знания; раскрыты причинно-следственные 
связи; демонстрируются высокий уровень умения оперировать научными категориями, анализиро-
вать информацию; 
- 4 балла выставляется студенту, если раскрыто основное содержание материала; в основном пра-
вильно даны определения понятий и использованы научные термины; ответ самостоятельный; 
определения понятий неполные, допущены незначительные нарушения в последовательности из-
ложения; небольшие недостатки при использовании научных терминов; демонстрируются хоро-
ший уровень умения оперировать научными категориями, анализировать информацию; 
- 3 балла выставляется студенту, если недостаточно раскрыто основное содержание учебного мате-
риала, не последовательно; определения понятий недостаточно четкие; допущены ошибки и не-
точности в использовании научной терминологии определения понятий; уровень умения опериро-
вать научными категориями, анализировать информацию низкий; 
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- 0-2 балла выставляется студенту, если не раскрыто содержание учебного материала, изложено 
фрагментарно, определения понятий не четкие; допущены значительные ошибки в использовании 
научной терминологии определения понятий; уровень умения оперировать научными категориями, 
анализировать информацию очень низкий. 

Зачет 

Зачет является оценочным средством для всех этапов освоения компетенций. 
 
Примерные вопросы к зачету, 1 курс / 2 сессия 
 

1. Экономика, ее предмет и объект познания. Функции, задачи и методы экономики. 
2. Понятие экономической системы. Типы и модели экономических систем. 
3. Возникновение и развитие экономической теории. Обзор истории мировой экономической 

мысли. Современные направления развития экономической теории. 
4. Собственность как экономическая категория. Типы собственности. Теорема Коуза. Разгосу-

дарствление и приватизация собственности. 
5. Рыночный спрос: кривая спроса, закон спроса, факторы, влияющие на изменение спроса. 

Эластичность спроса. 
6. Рыночное предложение: кривая предложения, закон предложения, факторы, влияющие на 

изменение предложения. Эластичность предложения. 
7. Рыночное равновесие спроса и предложения. Равновесная цена. нарушения рыночного рав-

новесия цен. 
8. Теория предельной полезности. Закон убывающей предельной полезности Кардинализм и 

ординализм. 
9. Предпочтение потребителей. Кривые безразличия и их свойства. Бюджетные линии. 
10. Поведение рационального потребителя. Потребительское равновесие. Эффект дохода и эф-

фект замещения. Кривые Энгеля. 
11. Издержки производства. 
12. Доходы фирмы. Рентабельность и пути ее повышения. 
13. Фирма в условиях чистой (совершенной) конкуренции. 
14. Чистая монополия. Естественные монополии. Монопсония. 
15. Механизм монополистической конкуренции. Неценовая конкуренция. 
16. Олигополия как рыночная структура. 
17. Антимонопольное (антитрестовое) законодательство и регулирование экономики. 
18. Рынок земли и рентные отношения. Цена земли. 
19. Рынок труда и заработная плата. 
20. Рынок капитала и процент. Дисконтирование. 
21. Предпринимательство. Прибыль как факторный доход. 
22. Система национальных счетов: понятие, основные принципы и методология. Структура си-

стемы национальных счетов. 
23. Валовой внутренний продукт (ВВП) и валовой национальный продукт (ВНП): состав и ме-

тоды расчета. Основные макроэкономические показатели национальных счетов. 
24. Чистое экономическое благосостояние общества. Национальное богатство: структура и 

способы измерения. 
25. Совокупный спрос и совокупное предложение. Макроэкономическое равновесие в эконо-

мике. 
26. Экономический цикл и его фазы. Теория длинных волн Кондратьева. Государственное ан-

тициклическое регулирование. 
27. Проблема занятости населения и безработицы. Причины и формы безработицы. Закон 

Оукена. Государственное регулирование рынка труда. 
28. Инфляция: сущность, виды и причины. Инфляция и безработица. Кривая Филлипса. Анти-

инфляционная политика государства. 
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29. Экономический рост. Типы экономического роста. Государственное регулирование эконо-
мического роста. 

30. Рынок ценных бумаг. Виды ценных бумаг. 
31. Фондовая биржа. Виды сделок на фондовых биржах. Биржевые индексы. 
32. Денежная система и ее элементы. Виды и функции денег. Уравнение Фишера. 
33. Сущность, функции и формы кредита. Принципы кредитования. Кредитная система госу-

дарства. 
34. Банковская система государства. Центральный банк и его функции. Основные функции и 

операции коммерческих банков. 
35. Бюджетная система. Государственный бюджет. Бюджетный дефицит и государственный 

долг. 
36. Сущность налога. Виды и группы налогов. Принципы, формы и функции налогообложения. 

Кривая Лаффера. 
37. Бюджетно-налоговая (фискальная) политика государства. Автоматическая и дискреционная 

фискальная политика. 
38. Государственное регулирование экономики. Границы государственного регулирования эко-

номики. 
39. Формирование и распределение рыночных доходов. Доходы населения. 
40. Социальная политика государства. Система социальной защиты и социальных гарантий 

населения. 
41. Сущность, структура, тенденции развития мирового хозяйства. Международное разделение 

труда. 
42. Международная торговля, ее значение и формы. Регулирование международной торговли. 
43. Международная миграция капитала. Транснациональные корпорации. 
44. Международная миграция рабочей силы: виды, причины, особенности. Государственное ре-

гулирование международной трудовой миграции. 
45. Международная валютная система и этапы ее развития. Валютный курс и инструменты его 

регулирования. Платежный и торговый баланс страны. 
46. Международная экономическая интеграция и интеграционные объединения. Интеграцион-

ные группировки мира. Экономическая интеграция на постсоветском пространстве. 

Методические материалы, определяющие процедуру оценивания зачета 

Зачет выставляется по рейтингу, в зависимости от эффективности работы в процессе изучения 
дисциплины, что определяется количеством набранных баллов за все виды заданий текущего и ру-
бежного контролязачтено – от 60 до 110 балловне зачтено – от 0 до 59 баллов. 

 

 
5. Учебно-методическое и информационное обеспечение дисциплины 

5.1. Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения 
дисциплины 

Основная литература 
1. Бардовский, В. П. Экономика: Учеб. для студ. вузов, обуч. по неэконом. спец. / В. П. Бар-

довский, О. В. Рудакова, Е. М. Самородова .— М. : ФОРУМ: ИНФРА-М, 2009 .— 671 с. 
2. Современная экономика : учеб. пособ. / Под ред. О. Ю. Мамедова .— М. : Кнорус, 2010 .— 

316 с.  
 

Дополнительная литература 
1. Ефимова, Е.Г. Экономика : учебник / Е.Г. Ефимова. - 4-е изд., стер. - Москва : Издательство 

«Флинта», 2018. - 392 с. : табл., граф. - URL: 
http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=461003 
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2. Курс общей экономики : учебное пособие / Р. Гусейнов, Р.М. Нижегородцев, В.И. Крышка и 
др. - Новосибирск : Сибирское университетское издательство, 2007. - 460 с. 
http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=57339 

3. Рыбина, З.В. Экономика : учебное пособие / З.В. Рыбина. - 2-е изд. - Москва ; Берлин : Ди-
рект-Медиа, 2017. - 550 с. http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=450634 

 
 

5.2. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет» и про-
граммного обеспечения, необходимых для освоения дисциплины 

 
1. Научная электронная библиотека eLIBRARY.RU [Электронный ресурс]. – Режим доступа: 

https://elibrary.ru/. 
2. Электронная библиотечная система «Лань» [Электронный ресурс]. – Режим доступа: 

https://e.lanbook.com/. 
3. Университетская библиотека онлайн biblioclub.ru [Электронный ресурс]. – Режим доступа: 

http://biblioclub.ru/. 
4. Электронная библиотека УУНиТ  [Электронный ресурс]. – Режим доступа: 

https://elib.bashedu.ru/. 
5. Российская государственная библиотека [Электронный ресурс]. – Режим доступа:  

https://www.rsl.ru/. 
6. Национальная электронная библиотека [Электронный ресурс]. – Режим доступа:  https://xn--

90ax2c.xn--p1ai/viewers/. 
7. Национальная платформа открытого образования npoed.ru  [Электронный ресурс]. – Режим 

доступа:  http://npoed.ru/. 
8. Электронное образование Республики Башкортостан [Электронный ресурс]. – Режим до-

ступа:  https://edu.bashkortostan.ru/. 
9. Информационно-правовой портал Гарант.ру [Электронный ресурс]. – Режим доступа: 

http://www.garant.ru/.  
 

Перечень рекомендуемых ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интер-
нет», находящихся в свободном доступе 

1. URL: http://www.cbr.ru - сайт Центрального банка России URL: http://www.minfin.ru - сайт 
Министерства финансов России URL: http //www.worldbank.org - сайт Всемирного банка 
URL: http://www.imf.org - сайт Международного валютного фонда URL: http://www.nber.org 
- сайт Национального бюро экономических исследований (США) URL: http://www.rsl.ru - 
сайт Российской государственной библиотеки (РГБ) URL: http://www.gks.ru – сайт Феде-
ральной службы государственной статистики (Росстата) 

 

Программное обеспечение 

1. Браузер Google Chrome - Бесплатная лицензия 
https://www.google.com/intl/ru_ALL/chrome/privacy/eula_text.html 

2. Office Professional Plus - Договор №0301100003620000022 от 29.06.2020, Договор № 2159- 
ПО/2021 от 15.06.2021, Договор №32110448500 от 30.07.2021 

3. Windows - Договор №0301100003620000022 от 29.06.2020, Договор № 2159- ПО/2021 от 
15.06.2021, Договор №32110448500 от 30.07.2021 

 
      6. Материально-техническая база, необходимая для осуществления образовательного про-

цесса по дисциплине 
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Наименование специализиро-
ванных аудиторий, кабинетов, 
лабораторий 

Вид занятий Наименование оборудования, 
программного обеспечения 

Аудитория 218(ФМ) Лекционная, Семинарская Проектор, учебная мебель, но-
утбук, колонки в комплекте, 
экран. 
Программное обеспечение 

1. Office Professional Plus 
2. Windows 
3. Браузер Google Chrome 

 

 

 

Аудитория 224(ФМ) Семинарская, Для консульта-

ций, Для контроля и аттеста-

ции, Для практических занятий

 

Учебная мебель, ноутбук, про-
ектор, экран. 
Программное обеспечение 

1.

 

Office Professional Plus 
2.

 

Windows 

3.
 

Браузер Google Chrome 

Аудитория 301 Для самостоятельной работы Компьютеры в сборе, учебная 
мебель, принтер, сканер. 
Программное обеспечение 

1. Браузер Google Chrome 
2. Office Professional Plus 
3. Windows 

Читальный зал(ФМ) Для самостоятельной работы Ксерокс, принтер, компьютеры 
в сборе, учебная мебель на 100 
посадочных мест, учебно-
методические материалы. 
Программное обеспечение 

1. Office Professional Plus 
2. Windows 

 


